LogAlliance

THE LOGISTICS NETWORK

360° Leistungen zur Optimierung von Logistik und Supply Chain.
Branchen-Fokus. DEFENCE.

.Defence Logistics ist gepragt von hohen
Sicherheitsanforderungen an alle relevanten
Produktionsfaktoren der Logistik. Angefangen bei

der richtigen Standortwahl und den zusatzlichen
Anforderungen an die Immobilie, der Zutrittskontrolle,
der Lagerung von Gefahrgut, der Uberpriifung der
Mitarbeitenden bis hin zur Prozess- und [T-Sicherheit.
Die Entwicklung und Umsetzung sollte deshalb in
kompetente, erfahrene und absolut vertrauliche
Hénde.”

Unser Experte. Detlef Kurzbuch.

Branchenkompetenz. DEFENCE.

Standorte sind entweder produktionsnah in Rand-
lagen oder dort, wo Infrastrukturen, wie Seehafen
und multimodale Knotenpunkte eine hervorragende
Distribution ermdglichen. Die Immobilien missen deutlich héheren Standards und
Sicherheiten entsprechen. Dementsprechend hoher sind die Kosten. Zertifizierungen
wie SUG, KRITIS oder Schutz- und Meldeauflagen sind zu beriicksichtigen. IT-Systeme
sind abzuschirmen, Raume sind abhorsicher auszugestalten. Fir alle Mitarbeitenden
miissen behdrdliche Uberpriifungen erfolgen (U1 bis U3). Prozesse sind zu standardi-
sieren und Warenbewegungen lickenlos zu tracken. Sensible Bauteile sind gesichert
und begrenzt zuganglich zu lagern und zu bewegen.
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Kundenvorteile. LogAlliance.

Uber Projekte, Standorte und kundenspezifische Lésungen sprechen wir bewusst
nicht: Vertraulichkeit ist fir uns Teil der Leistung. Sie erhalten durch erfahrene
Projektmanager, Logistikplaner, Real Estate Manager, etc. den Zugang zu einer, auf die
Defence-Industrie ausgerichteten, Logistikkompetenz. Durch diese Voraussetzungen,
Kenntnisse geeigneter Standorte und relevanter Infrastruktur und die Koordination
innerhalb der LogAlliance-Partner, vereinfachen wir fir unsere Kunden die
Projektbelastung erheblich und verbessern die Umsetzung. Trotz aller Besonderheiten
gibt es auch Parallelen zu Anforderungen in anderen Bereichen der Logistik. Fiir
Kunden ist es wichtig, Partner zu haben, die Gber Dual-Use Fahigkeiten verfigen und
bewahrte Standards aus anderen Industrien Gbernehmen.



http://www.logalliance.de/
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